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Regulamento de Participacao

Programa Partnering in Business with Germany
2a Edicao — 2026

1.INFORMAGOES GERAIS

o  Nome do Projeto: Partnering in Business with Germany
e Datas:
o Inscrigbes (aqui): 01 a 26/06/2026. Participagdo gratuita.
o  Processo de Sele¢do e Entrevistas: 29/06 a 17/07/2026. Sele¢do baseada em critérios objetivos.
o  Workshop Presencial em S3o Paulo: 11 e 12/08/2026
o Capacitagdes online: 17/08 a 02/10/2026
o Missdo a Alemanha: 05 a 22/10/2026

®  Local: Brasil (Sdo Paulo) e Alemanha (Stuttgart)

e Quantidade de vagas: Até 25 empresas.

e  Finalidade: Promover negdcios e parcerias entre empresas brasileiras e alemas por meio de um programa de
imersdo no pais, que inclui treinamento online, visitas técnicas, intercdmbio de conhecimento em empresas
alemas e reunides de negdcios na Alemanha com atores relevantes (empresas, instituicdes privadas e publicas
de apoio ao empresariado, entre outros) e custeio de gastos de hospedagem, alimentagdo meia pensao, seguro-
saude e transporte dentro da Alemanha (passagens internacionais nao inclusas no programa).

®  Realizadores da agdo: Este programa é uma parceria entre o Ministério do Desenvolvimento, Industria,
Comércio e Servigos do Brasil e o Ministério para Assuntos Econdmicos e Energia da Alemanha; e realizado
pela Agéncia Brasileira de Promogédo de Exportagdes e Investimentos (ApexBrasil), em parceria com a GIZ
(Gesellschaft fiir Internationale Zusammenarbeit — Agéncia alema para Cooperagdo Internacional).

2. PUBLICO-ALVO

e  Empresas brasileiras com CNPJ ativo, de pequeno ou médio porte; contar com, no minimo, 10
funciondrios; e ter um faturamento a partir de RS 4 milhdes no Gltimo ano.

e  Os representantes das empresas deverdo ser, em geral, proprietarios, diretores-gerais ou gerentes
seniores, bem como altos executivos, seus substitutos ou chefes dos departamentos de comércio exterior,
vendas ou compras. Os representantes devem possuir poder de decisdo na empresa.

e  Empresas que produzem ou buscam solugbes de automagdo para produgdo e montagem para industrias,
proprietdrias das marcas do que produzem, com potencial para o comércio exterior com a Alemanha ou que ja
atuem internacionalmente e demonstrem interesse em estabelecer parcerias com pequenas e médias
empresas alemas.

Esse projeto ndo atende a empresas de consultoria, prestadoras de servigos, comerciais exportadoras e outras
intermediarias no comércio exterior de empresas brasileiras.
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3.SERVICOS OFERECIDOS

Fase nacional - Preparagdo para a agdo — Participacdao Obrigatdria para seguir para a Fase Internacional
Recepgdo online pelos Centros de Desenvolvimento de Negdcios da Alemanha (German Business Development
Centers - BDC), contratados pela GIZ:

e  Apresentagdo do time do BDC e primeiras informagdes

e  Familiarizagdo com a plataforma de qualificagdo online
Workshop introdutério presencial, em S3o Paulo, nos dias 27 e 28/07, conduzido por especialistas dos BDC:

e  Gestdo de expectativas

e  PreparagGes individuais especificas dos participantes para o estabelecimento de negdcios

e  Desenvolvimento da base organizacional do programa

e Momento de networking entre o grupo
Preparagdo digital via plataforma PG durante 6 semanas (aproximadamente 3 horas por semana):

e  Atividades individuais em projetos de cooperagdo dos participantes

e  Moddulos de treinamento com suporte e tutoria

e  Preparagdo para a estadia na Alemanha: consolidagdo do conhecimento dos participantes e das

agendas personalizadas com empresas alemas (B2B)
Primeiros contatos com as empresas alemas iniciados pelas préprias empresas com o apoio dos tutores do BDC.
Fase internacional - Estadia na Alemanha
Estadia de trés semanas na Alemanha para conhecimento da economia alema, ampliagdo de conhecimentos e
estabelecimento de contatos diretos com empresas alemds. As semanas serdo organizadas de maneira
personalizada para as empresas selecionadas, com atividades em grupo e atividades individuais — visando a
realizagdo de novas parcerias entre empresas brasileiras e alemas. A primeira semana da imers3o na Alemanha
incluird a visita a feira Motek International trade fair for automation in production and assembly por 2 dias.
Reunides individuais com potenciais novos parceiros de negdcios.
Programacdes didrias de treinamentos praticos e visitas técnicas a empresas e feiras comerciais (a serem
definidas apds seleg¢do do grupo), perfazendo 10 a 12 visitas técnicas.
SessoOes de avaliagdo sobre as atividades do programa.
Evento de encerramento, avaliagdo final do programa e entrega de certificados.
Fase nacional — Pés-evento

Avaliagdo do programa apds quatro meses de sua conclusdo e entrevistas telefonicas e/ou virtuais a serem
realizadas cinco meses de sua conclusdo (término da estadia na Alemanha). As avaliagbes e as entrevistas
telefénicas versardao sobre a implementagdo dos projetos de cooperagdo, os resultados econémicos e as
mudangas ocorridas em suas empresas.
Eventos de networking no Brasil para os participantes do projeto em até 12 meses do fim da estadia na Alemanha.

Na fase de imersdo internacional, todos os participantes deverdo chegar até domingo, 04 de outubro de 2026, na
Alemanha, e o programa comegara na segunda-feira subsequente, 05 de outubro de 2026. Ele termina na quinta-feira da
terceira semana, dia 22 de outubro de 2026, com o regresso ao Brasil na sexta-feira, dia 23 de outubro de 2026. O
programa ira custear, para 01 representante de cada empresa selecionada, os seguintes itens:

e  Hospedagem em hotel;

e  Alimentagdo meia pensao;

e Viagens internas para realizagdo da agendas dentro da Alemanha

e  Seguro de saude e responsabilidade por acidentes durante sua estadia na Alemanha.
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O participante deve considerar que quaisquer outras despesas, incluindo as ocorridas no final de semana, serdo de
custeio préprio. A empresa devera custear as passagens internacionais de ida a Alemanha e de retorno ao Brasil.

4.INSCRICOES

As inscrigdes para participar do Programa Partnering in Business with Germany devem ser realizadas até o dia
19/06/2026 por este link.

5.CRONOGRAMA

Atividade | Data

Promogao do programa e selegao de empresas

Inscrigdo de empresas 01 a 26/06/2026
Sele¢do das empresas para entrevistas 29/06 a 03/07/2026

Organizac¢do de entrevistas (envio de convites, agendamento, e disponibilizacdo | 06 a 10/07/2026
das informagdes para a Comissdo de Selegdo)
Sessdo informativa em grupo para os candidatos antes das entrevistas (20 | 13 a 17/07/2026
minutos no inicio de cada dia)

Entrevistas de selecdo com a Comissado de Sele¢do (20 minutos por empresa)
Divulgacdo de lista de candidatos aprovados e envio das cartas-convite as | 20/07/2026
empresas
Confirmacdo dos candidatos aprovados via Termo de Adesdo 22/07 a 07/08

Workshop introdutério

Realizagdo do Workshop de Introdugdo em Sao Paulo, SP, Brasil 11 e 12/08/2026

Fase preparatoria

SessGes de orientagdo e capacitagdo online em plataforma da GIZ 17/08 a 02/10/2026
(As empresas deverdo destinar 3 horas por semana para atividades online)
Estadia na Alemanha

05 a 22/10/2026

Realizagdo da agenda na Alemanha

Avaliagao
Avaliacdo dos resultados do programa | A partir de margo de 2027

As datas apresentadas podem ser reprogramadas pelos realizadores, se houver necessidade.

Todas as etapas sdo obrigatdrias, e a ndo participacdo em uma delas, sem justificativa valida, desqualifica a empresa
a participar das etapas posteriores ou de outras a¢gdes da ApexBrasil.

6.PROCESSO DE SELECAO

As empresas precisam inscrever-se no projeto, apresentando todas as documentagdes e evidéncias pedidas no
formuldrio de selegdo e neste regulamento de participagdo.

Todas as empresas inscritas serdo avaliadas pela ApexBrasil e pela GIZ quanto aos critérios obrigatorios e eliminatdrios
deste Regulamento. As empresas aprovadas apds essa verificagdo serdao ranqueadas conforme os critérios classificatorios.
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A ApexBrasil e a GlZ, fica reservado o direito de ndo aprovar qualquer empresa que julgue n3o fazer parte do publico-
alvo. Ndo serdo feitas diligéncias de falta de documentos durante a fase de selegdo, de modo que as empresas precisam
atentar-se ao processo de envio de dados e de documentos conforme descrito nesse regulamento.

A ApexBrasil ndo se responsabiliza por problemas de conexdo de internet, de servidor ou filtros anti-spam que
impegam o envio ou recebimento de e-mails, comunicados ou nossos respectivos retornos.

6.1.Critérios eliminatorios e classificatorios

Serdo considerados os seguintes como critérios eliminatdrios:

Critérios eliminatorios

Descricao

Pertencer ao publico-alvo da agdo (vide item 2) e realizar
inscrigdo via formulario no site da ApexBrasil.

Ndo pertencer ao publico-alvo ou ndo ter a
inscrigdo realizada: Desclassificado

Pertencer ao publico-alvo e ter a inscrigdo
realizada: Apta a ser avaliada e a receber pontuacdo

Participante com poder de decisdo na empresa
(proprietarios, diretores-gerais ou gerentes seniores de
empresas de pequeno e médio porte; ou altos executivos,
seus substitutos ou chefes de departamento de comércio
exterior, vendas ou compras em empresas).

Participante sem poder de decisdo:
Desclassificado

Participante com poder de decisdo: Apta a ser
avaliada e a receber pontuacdo

Apresentagdo de projeto de viabilidade de cooperagdo com a
Alemanha.

O projeto devera descrever a viabilidade da cooperagdo
pretendida com empresas alemds nos campos de comércio
exterior com a Alemanha, distribuigdo ou joint-venture em que
devera especificar objetivos e resultados e o que se deseja
atingir com essa estratégia, bem como as maneiras de realiza-
la, como por exemplo expansdo de mercado, desenvolvimento
de produto e/ou melhoria tecnoldgica, entre outros.

A empresa deve indicar potenciais parceiros de negdcios na
Alemanha e contatos, se tiver disponivel.

N3o evidenciado: desclassificado
Evidenciado: Apta a ser avaliada e a receber
pontuagao

Empresa com relacionamento internacional (ja exportadora ou
importadora ou que esteja envolvida em projeto de cooperacdo
internacional, como escritérios préprios, fabricas prdprias, joint-
ventures, licenciamento, franquias, representagao internacional,
cooperagdo tecnoldgica e similares).

Ndo evidenciado: desclassificado
Evidenciado: Apta a ser avaliada e a receber
pontuagao

Dominio do idioma inglés (escrita, leitura e conversagdo em
niveis adequados para uma negociacdo internacional).

Ndo evidenciado: desclassificado
Evidenciado: Apta a ser avaliada e a receber
pontuagao

Serdo considerados os seguintes como critérios classificatorios:
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Critérios de pontuagao Valor da pontuagdo
0 ponto: Nao evidenciado

Inclusdo e diversidade na lideranga? . .
1 ponto: Evidenciado

Representatividade regional (Empresas localizadas no Norte, | 0 ponto: Ndo atendido
Nordeste ou Distrito Federal)? 1 ponto: Evidenciado

Em caso de empate na classificagdo das empresas, sera observada a seguinte ordem de prioridade para o
desempate:

a) Empresa com relacionamento internacional (ja exportadora ou importadora ou que esteja envolvida em
projeto de cooperagdo internacional, como escritérios proéprios, fabricas prdprias, joint-ventures,
representagao internacional, cooperagdo tecnoldgica e similares);

b) Inclusdo e diversidade na lideranga;

c¢) Representatividade regional;

d) Data e hora de inscrigdo.

A ApexBrasil enviard mensagem de aprovagdo para as empresas que alcangarem as maiores pontuagdes dentro das
vagas. As comunicagdes serdo enviadas pela ApexBrasil para o e-mail cadastrado no ato de inscrigdo.

6.2.Fase de seleg¢dao das empresas e divulgagao dos resultados

Apds o ranqueamento, as empresas serdo convocadas a participar de uma entrevista com a banca avaliadora do
projeto. Antes das entrevistas com as empresas, serd feita uma sessdo informativa em grupo para os candidatos,
de forma a explicar como elas serdo feitas e esclarecer as principais duvidas.

A ApexBrasil, reserva-se o direito de convocar quantas empresas ela achar necessario para completar as vagas do projeto.

A entrevista avaliara as informagdes apresentadas no formulario inicial e a motivagdo da empresa em seguir no
projeto, juntamente com o projeto de viabilidade de cooperagao com a Alemanha apresentado.

As empresas que estiverem dentro das vagas estardo aptas a serem convocadas para a fase de adesdo ao projeto.

As empresas que ndo estiverem dentro das vagas, mas forem aprovadas, ficardo em lista de espera, sendo a sua convocagao
condicionada a desisténcia de empresas classificadas dentro das vagas e a critério da organizacdo do programa.

As empresas ndo aprovadas estardo, a partir desse momento, eliminadas das fases seguintes do programa.
Uma vez encerrada a selegdo, as empresas receberdo um comunicado convocando-as para a préxima etapa.

6.3.Fase de confirmagdo dos candidatos aprovados e adesao ao projeto

1 Empresas com mulheres e/ou negros em posi¢des de lideranga estratégica, tais como:
e  Presidéncia: Pessoa que ocupa a posicdo maxima de lideranga na empresa.
e  Composicdo Societdria: Socios com participagao ativa e poderes de decisdo.
e  Cargos de Diregdo e Geréncia: Profissionais em posigdes de lideranga e tomada de decisdes estratégicas.
Esse critério sera evidenciado por autodeclaragdo.
2 A dimensdo da representatividade regional é uma diretriz prioritaria da ApexBrasil. O desenvolvimento regional,
por meio da insergdo das regiGes Norte e Nordeste e do Distrito Federal no mercado global, é essencial para atingir
um desenvolvimento mais justo, inclusivo e sustentavel do Brasil.
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As empresas convocadas na etapa anterior receberdo as instrugdes necessarias a adesdo ao projeto.

Esse projeto ndo tem custos de adesdo para a empresa brasileira participante. Os custos a serem pagos pelas
empresas sdo quaisquer custos ndo cobertos pelo programa, inclusive os custos com passagens aéreas de ida a
Alemanha e de retorno da Alemanha ao Brasil. Os custos de participagdo em eventos do programa no Brasil nao
serdo custeados pelo programa, sendo de encargo da prépria empresa. A ndo participacdo da empresa nesses
eventos sem justificativa valida também acarreta a eliminagdo da empresa do programa.

Todos os participantes chegardo a Alemanha no domingo, e o programa comegara na segunda-feira subsequente.
O programa terminara na quinta-feira da terceira semana, e o retorno ao Brasil ocorrera na sexta-feira.

As empresas que estiverem de acordo com essas condi¢Oes deverdo, para formalizar sua participagdo, preencher e
assinar o Termo de Adesdo, que sera enviado pela ApexBrasil por email, para assinatura digital por meio de link
proéprio.

6.4.Sessao de orientagdo e capacita¢do, workshop introdutdrio e preparagao virtual

Apds a adesdo de todas as empresas do grupo, serdo agendadas sessdes de orientagdo e de capacitagdo, podendo
elas serem realizadas virtualmente ou presencialmente. A participagdo em todas as sessdes € obrigatdria.

Ap0s as sessBes de capacitacio, sera feito um workshop de introdugdo, com duragio de dois dias em S3o Paulo/SP,
com foco na gestdo de expectativas e na preparagao individual especifica dos participantes para o estabelecimento
de negdcios. Esse workshop permite que os participantes se conhecam melhor e serve para alinhar expectativas e
fortalecer as intengdes de cooperagdo. O workshop introdutério é conduzido por especialistas dos BDCs.

Entre o workshop e a data de viagem a Alemanha, serdo realizados também treinamentos online. Os treinamentos online
serdo compostos por 3 médulos, que consolidardo os conhecimentos dos participantes para que estejam bem preparados
para iniciar relagdes comerciais. Nessa fase, as empresas deverdo continuar trabalhando em seus projetos de exportagdo,
importacdo ou de internacionalizacdo, preparando materiais de apresentacgao e fazendo os primeiros contatos com as
empresas alemas. Durante todo esse periodo, os participantes contam com o apoio de tutores dos BDCs.

6.5.Estadia na Alemanha (visita em grupo)

ApOs as preparacoes e qualificagdes realizadas no Brasil com o grupo de empresas aprovadas, as empresas seguirdo
para a programacdo na Alemanha.

A estadia de trés semanas na Alemanha oferece aos participantes a oportunidade de conhecer melhor a economia
alema, ampliar seus conhecimentos e estabelecer contatos diretos com empresas alemas. Os participantes poderao
realizar reunides individuais com potenciais novos parceiros de negdcios em toda a Alemanha (B2B).

Um programa didrio em grupo oferecera treinamentos praticos e visitas técnicas a empresas com temas especificos.
Sempre que possivel, também serdo organizadas visitas a feiras comerciais.

O programa sera complementado por sessGes de avaliagdo e debriefing.

A estadia terminara com um evento de encerramento, no qual o programa sera avaliado pelas empresas brasileiras
e os certificados serdo entregues.
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6.6.Avaliagdo do programa

Cinco meses ap0s a conclusdo do programa (término da estadia na Alemanha), os participantes serdo entrevistados
por telefone sobre a implementagdo dos projetos de cooperagdo, os resultados econdmicos e as mudangas
ocorridas em suas empresas. As entrevistas serdo conduzidas pelos respectivos BDCs. Os resultados serdo
documentados e avaliados. Uma reunido online ocorrerd uma a duas semanas antes, com o objetivo de preparar a
avaliagdo e trocar experiéncias, que sera moderada pelos BDCs.

6.7.Evento de networking
Apds a avaliagdo do programa, poderdo ser realizados eventos de networking com os alumni do programa no Brasil.

Os eventos de networking sdo encontros de um a dois dias realizados no Brasil, com os seguintes objetivos:
®  Promover o networking entre os participantes (alumni) e a comunidade empresarial alema por meio de
eventos de matchmaking, intercdmbios de cooperagdo e atividades semelhantes com as Camaras de
Comércio Alemds (AHKs), departamentos econémicos das embaixadas da Alemanha, associagdes
empresariais, clubes de negdcios, entre outros.
® Incentivar o networking entre alumni de diferentes anos e setores, além de apoiar a criagdo de redes nacionais
de participantes. Comunicar temas econdmicos atuais por meio de apresentagdes, debates e workshops.

7.RESPONSABILIDADES DA EMPRESA

A empresa precisa ter pelo menos uma pessoa com poder de decisdo gue ira se dedicar ao projeto, sendo essa
interna a empresa e com comprovacdo de vinculo formal, seja empregaticio ou societario. Ndo haverd cobranca
para participar do projeto.

A empresa consentird que os dados pessoais dos representantes indicados pelas empresas aprovadas sejam
compartilhados com a GIZ, que executara o projeto em parceria com a ApexBrasil. Esse compartilhamento se dara
exclusivamente para os fins de organizagdo e gestao da viagem, conforme estabelecido em nossos compromissos
com a Lei Geral de Protegdo de Dados Pessoais (LGPD - Lei n2 13.709/2018).

As empresas aprovadas para o recebimento de apoio de custeio deverdo disponibilizar as informagbes e
documentagdo necessaria, juntamente com o termo de adesdo assinado, e realizar todas as tratativas relacionadas
a viagem de acordo com esse regulamento e com informagdes que forem compartilhadas posteriormente pela
organizagdo do programa, incluindo reservas, alteragdes e demais providéncias necessdrias.

8.PENALIDADES

A empresa participante deve estar ciente de que o descumprimento das regras estabelecidas neste regulamento
podera resultar em impedimento de participagdo em agGes posteriores da ApexBrasil pelo prazo de 1 (um) ano.

A ApexBrasil podera isentar a aplicagdo de penalidades nos casos de forga maior, tal como morte ou problemas de
salide de conjuge ou companheiro e familiares proximos, desastres naturais ou outras situagdes imprevisiveis ou

inevitaveis devidamente comprovadas.

9.DISPOSICOES FINAIS
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Esse regulamento podera sofrer ajustes que serdo comunicados a todos os participantes, bem como ser

prorrogado a critério da ApexBrasil.
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